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« En relations internationales, les grands forgices veulent et les petits ce qu’ils peuvent. »
Cette phrase, du théoricien réaliste des relatiiamationales HansMorgenthau, a quelque chosehiltgo-
logique et de simple, une facon premiere d’envisiegeapport de force.

Mais I'histoire du monde montre que la force netpeas seulement étre pensée en termes physiques,
comme la capacité a en avoir plus que I'adversirainsi, soit le détruire, soit le dominer. Efegfdans

les relations entre humains, si le rapport du dorfaible apparait, en cas de conflit, une péepétnt la

fin est écrite a I'avance, dans un second tempsapacité d’organisation, de persuasion et deisedas
alliés peut renverser cette relation asymeétrique.

Par ailleurs, une vue contemporaine affirme qu®ars le domaine de la politique internationale (es)
préférences des acteurs sont souvent inconnuegjecharticipant dispose de nombreuses stratégssibfes,
et les codts et bénéfices des différents scénsoitsincertains ». En somme, les entités collestioemme les
humains, ont a leur disposition plusieurs identitiést ils changent selon l'interlocuteur ou lacirstance, ce
qui peut rendre imprévisible I'issue d’'un rappatfdrce.

Ce livre analyse plusieurs types d’ambivalencerdpports de force, d’abord dans le domaine miétair
puisqu’il part du présupposé que l'art de la gupeet permettre de comprendre les agissements ddemo
civil, mais aussi dans les relations entre syndjcpbuvoirs publics et patronat, dans les relatiemise
professeur et éléve ; ou, encore, dans le marxigmoer; comprendre la force des explications de la
dynamique sociale en termes de base matérielléentitds super-structurelles.
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